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Contact :
Si vous avez des questions au sujet du présent document, veuillez communiquer avec la SNSADC au 526-1371.

	Renseignements sur l’entreprise

	Nom d’entreprise
	

	Adresse
	

	Ville
	
	Prov.
	
	Code postal
	

	Téléphone
	
	Téléc.
	
	Courriel
	

	Site Web
	
	Date d’établissement
	

	Structure
	Individuelle      (Partenariat       Société  (Annexer les documents pertinents)                                                                                                                   

	Date d’établissement
	
	Nombre d’employés
	             TP             TPartiel

	Locaux
	Propriétaire
	
	Date d’achat
	

	                       
	Locataire       
	(
	Date d’expiration
	

	Taux par pied carré
	
	Superficie totale en pieds carrés
	

	Renseignements sur le propriétaire

	Nom
	
	% propriétaire
	

	Adresse
	

	Ville
	
	Prov.
	
	Code postal
	

	Téléphone
	
	Téléc.
	
	Courriel
	

	Renseignements sur le propriétaire

	Nom
	
	% propriétaire
	

	Adresse
	

	Ville
	
	Prov.
	
	Code postal
	

	Téléphone
	
	Téléc.
	
	Courriel
	


	Conseiller juridique

	Cabinet d’expertise juridique
	
	Nom de l’avocat
	

	Adresse
	

	Conseiller financier

	Cabinet d’expertise comptable
	
	Nom du comptable
	

	Adresse
	


	Couverture d’assurance

	Courtier d’assurance commerciale
	
	Numéro de police
	

	Adresse du courtier
	
	Téléphone du courtier
	

	Courtier d’assurance automobile
	
	Numéro de police
	

	Adresse du courtier
	
	Téléphone du courtier
	

	Renseignements sur les prêts

	Demande de prêt
	                                       $
	Création d’emploi
	Immédiate
	Nbre           TP            Tpartiel

	
	
	
	Dans les douze prochains mois
	Nbre           TP            Tpartiel

	Raison pour le prêt
	

	

	

	Renseignements bancaires commerciaux

	Banque commerciale
	

	Adresse
	

	Téléphone
	
	Personne ressource
	

	Avez-vous présenté cette demande de prêt à une autre banque ou à un autre établissement financier?
	Oui    (
Non     (
	

	Si oui, quel était le résultat de la demande?
	

	La personne soussignée convient que la SNSADC n’est aucunement responsable dans le cas où les plans de la personne, de ses partenaires et/ou de ses clients s’avèrent insuffisants ou défectueux.




En date du                                    , ce                                        jour de                                         ,                 .

Signature du demandeur :                                                                                                                 .
Signature du demandeur :                                                                                                                  .

Résumé

Veuillez résumer votre idée ou projet d’entreprise, y compris un aperçu des autres sections de votre plan d’affaires.

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	Veuillez énumérer les produits et/ou services qui sont offerts par votre entreprise.

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


Buts et objectifs

Buts à court terme (moins d'un an)

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


Buts à long terme (de un à cinq ans)

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


Gestion et structure

Faites ressortir les compétences et qualifications que vous et/ou votre personnel apportez à l’entreprise, 
(c.-à-d. les détails sur l’éducation, la formation et expérience pertinente).

	Vos compétences en gestion financière :

	

	

	

	

	

	

	

	Vos compétences en gestion d’exploitation (administration et organisation quotidienne de l’entreprise) :

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	Vos compétences en gestion des ressources humaines :

	

	

	

	

	

	

	

	

	


Aperçu financier de l’entreprise

	Achats à faire :
	Sources de financement :

	Terrain
	
	Investissement du propriétaire en comptant
	

	Immeubles
	
	Prêteurs privés 
	

	Rénovations d'immeuble
	
	Prêt de la SNSADC
	

	Véhicules
	
	Autres prêteurs :
	

	Machinerie et équipements
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Mobilier
	
	
	

	Inventaire
	
	
	

	Équipements de bureau
	
	
	

	
	neuf
	
	
	

	
	d'occasion (usagé)
	
	
	

	Frais d'exploitation
	
	
	

	Autres
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Total (A)
	
	Total (B)
	


Nota :      Total (A) et (B) doivent être égaux.

Total (A) doit aussi figurer à la ligne Capital et autres dépenses de la Feuille de travail sur les 
   prévisions d’encaisse.

Total (B) doit aussi figurer à la ligne Fonds en banque de la Feuille de travail sur les 
   prévisions d’encaisse.

Actif disponible en garantie :                         Éval. valeur marchande          Dette  en souffrance sur                                    
                                                                                                                               l’actif du propriétaire
	                                                                                            $                                                  $



	

	

	


Plan publicitaire

	
	
	
	
	Frais annuels

	1.
Télévision
	
	

	2.
Radio
	
	

	3.
Publicité



- journaux



- circulaires
	
	

	4.
Promotion des ventes



- salons commerciaux



- coupons



- concours
	
	

	5.
Relations publiques
	
	

	6.
Ventes personnelles
	
	

	7.
Télémarketing
	
	

	8.
____________________
	
	

	9.         ____________________
	
	

	10.       ____________________
	
	








Inscrire à la ligne Publicité

 





sur la feuille de travail d’encaisse  Total____________ $
Autres hypothèses relatives aux prévisions d’encaisse :
___________________________________________________________________________


___________________________________________________________________________


___________________________________________________________________________


___________________________________________________________________________


___________________________________________________________________________


___________________________________________________________________________


___________________________________________________________________________


___________________________________________________________________________


___________________________________________________________________________

Feuille de travail sur les prévisions d'encaisse

État des résultats 

	
	1ère année
	
	2e année
	
	3e année

	Ventes, revenus :
	$
	
	$
	
	$

	(A) Total des ventes
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	Coût des ventes :
	
	
	
	
	

	Achats (matériel ou inventaire)
	
	
	
	
	

	Salaires et avantages sociaux directs
	
	
	
	
	

	(B) Coût total des ventes
	
	
	
	
	

	 (A-B) Marge brute (C)
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	Frais fixes d'exploitation :
	
	
	
	
	

	Publicité
	
	
	
	
	

	Frais d’automobile
	
	
	
	
	

	Frais bancaires, intérêts
	
	
	
	
	

	Location d'équipements
	
	
	
	
	

	Chauffage et électricité
	
	
	
	
	

	Assurances
	
	
	
	
	

	Internet
	
	
	
	
	

	Permis et frais
	
	
	
	
	

	Remboursement de prêt
	
	
	
	
	

	Divers
	
	
	
	
	

	Fournitures de bureau
	
	
	
	
	

	Autres fournitures
	
	
	
	
	

	Perfectionnement professionnel
	
	
	
	
	

	Honoraires professionnels
	
	
	
	
	

	Loyer
	
	
	
	
	

	Réparations et entretien
	
	
	
	
	

	Téléphone
	
	
	
	
	

	Salaires et avantages salariaux
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	(D) Total des dépenses fixes
	
	
	
	
	

	(C-D) Bénéfices nets / (Pertes)
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